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QUESTIONNAIRE D’EVALUATION DU 12 OCTOBRE 2010 AU
PAVILLON BALTARD

1) Vous étes;

[] Exposant

[ Partenaire-exposant

[] Partenaire

[1 Autre (PrécCiSez SVP) ..ovvvvrevreeiieiieiieienann

2) Vous étes exposant /partenaire/autre pour :
O La 1**fois
O La Z™¢fois

3) Quelles sont les principales raisons qui vous onhé envie de venir ou de revenir au
CAREEP ?

Partager mon expérience avec les autres et éterareéseau

Trouver des informations et de nouvelles idéesmu® trouve nulle part ailleurs
Trouver de nouveaux clients

La recherche de solutions de solutions concretesl|paestion, le
développement et la croissance de mon entreprise

M’informer sur le développement durable et surdes-activités

M’informer sur le Grand Paris

M’informer sur le fonctionnement de I'entreprise

oo oo

4) Pouvez vous donner une note générale de satisfamiitcernant: les conférences /
ateliers/tables rondes et business speed datirgualsxvous avez assist¢de 1 a 10, 10
étant la meilleure note)

LES CONFERENCES :

Quelles solutions pour développer votre entreftise

Epargne salariale et retraite

Les ressources humaines

Les métiers et les formations liés aux éco-aésvét au développement durable
Comment financer le développement de son enteepris

Présentation des relais appui et conseil RH atregises

LES ATELIERS :

Eco-activités, nouveaux défis, nouvelles compésnc

Transmettez votre entreprise, reprenez une ergeeples outils...

L’innovation par I'éco-conception : programme émncept

La clé verte, les labels environnementaux : erl28 environnement, imprim’vert
Solutions innovantes et culture réseaux : focusisa réseaux

Le développement des jeunes entreprises a pdtentie
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Aides et conseils pour réussir vos recrutements

Cadres généralistes et compétences de la Défarsanace des PME

L’emploi partagé
L’emploi partageé, comment s’y prendre ?

Pourquoi I'Est parisien est-il un territoire de d@m?

LES TABLES RONDES :
Business des éco-activités
Le Grand Paris

D LES RENDEZ-VOUS D’AFFAIRES (BUSINESS SPEED DATING)

5) Dites-nous (approximativement) combien de visiteunss avez rencontré (dn entend
par rencontre, un visiteur avec lequel vous avearaidiscussion avec ou sans prise de
rendez vous personnalisé)

6) Globalement, diriez-vous que vos rencontres aveuitgteurs ont éteé ...

[J Trés satisfaisantes

[ Satisfaisantes

[1 Peu satisfaisantes

[ Pas du tout satisfaisantes

7) Quelles ont été les principales raisons qui onivéototre présence au CAREEP ?

[1 Proposer mes produits et/ou services
[] Faire connaitre mon entreprise

[1 Nouer de nouveaux contacts

[J Améliorez mon image

8) Le CAREEP vous a permis avec ce salon de :

[] Vous faire connaitre

[1 Développer votre entreprise
[1 Développer votre image

[1 Développer votre prospection
[] Vendre

9) Que diriez vous de :

Bien Moyen

Insuffisant

Pas de
réponse

Accuell

Stands

Animation

Restauratiorn

Bar

Cocktail
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Inauguration

Facilité d’acces

Signalétique

Décoration

Acces interne

Site Web

Les horaires

Espace ateliers
Espace emplai

Espace R-V d'affaire

TN

Po6les éco-activité

10)Comment étes-vous venu au salon ?

1 Transports
1 Véhicule personnel
L) Taxi

11)Depuis combien de temps dirigez-vous votre entse?i

1 Moins de 2 ans
[0 De2ab5ans
] Plus de 5 ans

12)Quelle est la taille de votre entreprise ?

L] Entreprise individuelle

(1 Entreprise de 1 a 9 salariés

[ Entreprise de 10 a 49 salariés
[1 Entreprise de + de 50 salariés

13)Quel est le chiffre d’affaires de votre entrepfise

[1 Moins de 100K€

[] Entre 100 et 500K€

[] Entre 500 et 1 M €

] Plus d’1M€

[1 Je ne souhaite pas répondre

14)Vous étes ?

0 Une femme
1 Un homme

15)Vous avez ?

] Moins de 25 ans
] De 25 a 34 ans
] De 36 a 44 ans
] De 45 a 54 ans
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] Plus de 55 ans

16)Vous diriez que le CAREEP est un bon investisserpeut vous :

Oui

17)Qu’est qui vous motiverait a revenir au CAREEP ?

Plutbt
oui

Plut6t
non

Non

18)Quels sont les modifications que vous aimeriez loprochaine fois au CAREEP ?

Nous vous remercions de votre participation.
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